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Clanok 1

Uvodné ustanovenia

1.1. Na zaklade Smernice Eurépskeho parlamentu a Rady 2014/65/EU z 15. maja 2014 o trhoch s finanénymi
nastrojmi, smernice Eurépskeho parlamentu a Rady 2004/39/ES o trhoch s finanénymi nastrojmi a
v zmysle ustanovenia § 73p zakona ¢. 566/2001 Z.z. o cennych papieroch a investiénych sluzbach a o
zmene a doplneni niektorych zédkonov v zneni neskorsich predpisov, je spoloénost Cornhill Management,
0.c.p., a.s. (dalej len ,Obchodnik“) ako obchodnik s cennymi papiermi povinny zaviest a dodrziavat
Stratégiu vykonavania pokynov. Stratégia vykondvania pokynov obsahuje popis naleZitosti a druhov
pokynov, spésob ich prijimania a postupovania, postupy smerujuce k dosiahnutiu najlepSieho mozného
vysledku pre Klienta pri realizacii jeho pokynu a opatrenia prijimané v savislosti s rieSenim moZznych
konfliktov zaujmov pri prijimani a vykonavani pokynov. Ciefom je zlepSenie ochrany investorov a zarover
tvorba identickych podmienok pre investi¢né sluzby v Statoch EU.

Clanok 2
Vysvetlenie zdkladnych pojmov
Obchodnik Cornhill Management, o.c.p., a.s.
alebo
Cornhill
Faktory faktory ovplyviujuce v zmysle 8730 ods. 1 Z&kona o cennych papieroch

uréenie doélezitosti Kritérii

Finan€né nastroje | najCastejSie nastroje finanéného trhu uvedené v prilohe €.1 tejto smernice
Klient Profesionalny alebo Neprofesionalny klient Obchodnika

Kritéria kritéria vykonania Pokynu stanovené Obchodnikom v zmysle 8730 ods.1
Zékona o cennych papieroch, na zaklade ktorych Obchodnik uplatiuje
Stratégiu vykonavania pokynov a ktoré su uvedené v bode 6.1 tejto smernice
Miesto vykonu miesto vykonu predstavuje Regulovany trh, MTF, Systematicky internalizator,




tvorca trhu, iny poskytovatel likvidity alebo osoba vykonavajuca obdobné
¢innosti v neClenskom State

MiFID Il Smernica Eurdpskeho parlamentu a Rady 2014/65/EU z 15. maja 2014
0 trhoch s finan€nymi nastrojmi
MTF multilateralny systém prevadzkovany investi€nou spoloCnostou alebo

(Multirateral
Trading Facility)

organizatorom trhu, ktory spaja zaujmy viacerych tretich stran nakupovat
a predavat finanéné nastroje v systéme, a to v sulade s nediskriminaénymi
pravidlami a sp6sobom, ktorého vysledkom je zmluva v sllade s
ustanoveniami MIiFID I

00Ss
organizovany
obchodny systém

Obchodny systém umoznujuci interakciu dopytu a ponuky vacSieho poctu
stran, ktord vedie k uzavretiu obchodu. Nie je mozné na fiom obchodovat
s akciami.

Obchodny den pracovny den, pocCas ktorého Obchodnik poskytuje sluzby obchodnika
s cennymi papiermi Klientom
OTC trhy predstavuji vSetky trhy mimo Regulovaného trhu, Systematického

(Over The Counter
trhy)

internalizatora a mimo MTF, predovSetkym trhy, na ktorych poskytuje likviditu
nevyhnutnd na vykonanie Pokynu tvorcu trhu (Market maker), iny poskytovatel
likvidity alebo osoba vykonavajuca obdobné €innosti v ne€lenskom State

Neprofesionalny
klient

Klient Obchodnika, kategorizovany ako Neprofesionalny Klient v zmysle §8a
ods.(4) Zakona o cennych papieroch

Pokyn inStrukcia Klienta na nakup alebo predaj Finanéného nastroja, akceptovana
Obchodnikom za u¢elom jej vykonania alebo jej postupenia tretej strane na
vykonanie na ucet Klienta; typoldgia pokynov je uvedena v ¢lanku 4 tejto
smernice

Pravidla dostato¢né opatrenia a postupy na zabezpeenie najlepSieho mozného

vykonavania vysledku realizacie Pokynu Klienta

pokynov

Profesionalny Klient Obchodnika kategorizovany ako Profesiondlny Klient v zmysle §8a

klient 0ds.(2) Zakona o cennych papieroch

Regulovany trh

znamena multilateralny systém prevadzkovany a/alebo riadeny organizatorom
trhu, ktory spaja alebo umoziuje spajanie zaujmov viacerych tretich stran
nakupovat a predavat finanéné nastroje v systtme a v sulade
s nediskriminaCnymi pravidlami spésobom, ktorého vysledkom je zmluva
tykajica sa finanénych nastrojov prijatych na obchodovanie podla jeho
pravidiel a/alebo systémov a ktory je povoleny a funguje pravidelne a v stlade
s ustanoveniami MiFID Il

Stratégia znamena tato smernicu s ndzvom Stratégia vykonavania pokynov €. 7/2017
alebo (Best Execution Policy), ktorej nadstavbova verzia uréena pre Klientov, tvori
Stratégia prilohu €. 3 tejto smernice

vykonavania

pokynov

Systematicky
internalizator

obchodnik s cennymi papiermi, ktory na organizovanom, opakovanom a
systematickom zaklade obchoduje na vlastny ucet tak, Ze vykonava pokyny
Klienta mimo regulovaného trhu, MTF alebo OOS

Specifické predstavuju inStrukcie Klienta uvedené v Pokyne, ktorymi Klient Specifikuje
inStrukcie skuto€nosti, na zaklade ktorych méa byt Pokyn vykonany (pozri body 4.2 a 4.3)
Zakon o cennych | zakon &. 566/2001 Z.z. o cennych papieroch a investi€énych sluzbach a
papieroch o0zmene a doplneni niektorych zakonov v zneni a doplneni niektorych
zakonov
Clanok 3
Rozsah aplikacie Stratégie
3.1. Stratégia sa vztahuje na vSetkych Klientov Obchodnika, t.j. na Profesionalnych a Neprofesionalnych

Klientov Obchodnika, ako aj na Opravnenu protistranu, a to vo vztahu ku vSetkym finanénym nastrojom.
Stratégia sa aplikuje na tieto investi¢né sluzby a investi¢né €innosti vykonavané Obchodnikom v zmysle
jeho predmetu &innosti:
a) prijatie a postupenie Pokynu Klienta tykajiceho sa jedného alebo viacerych Finanénych nastrojov (§
6 ods.1 pism. a) Zakona o cennych papieroch),



b) vykonanie Pokynu Klienta na jeho ucet (§ 6 ods.1 pism. b) Zakona o cennych papieroch),
c) riadenie portfélia (8 6 ods. 1 pism. d) Zakona o cennych papieroch).

3.2.  Obchodnik uplatni Pravidla vykonavania pokynov Stratégie, ak:
a) Klient neposkytne Obchodnikovi Specifick( instrukciu, v takom pripade sa Obchodnik pokusi vyvijat
¢innosti a postupy smerujuce k vykonaniu tohto Pokynu, s ¢o najlepSim moznym vysledkom
v sllade s uvedenou Stratégiou

a sucasne

b) Klient je v sulade so Zdkonom o cennych papieroch opravneny spoliehat sa, ze Obchodnik
podnikne vSetky nevyhnutné kroky na zabezpecenie ochrany jeho zdujmu vo vztahu k cene alebo
vo vztahu k ostatnym Kritériam.

3.3. Obchodnik neuplatni Pravidla vykonavania pokynov Stratégie, ak:

a) Klient poda Pokyn obsahujuci Specifické instrukcie Klienta na vykonanie Pokynu v zmysle bodu 4.1
tejto smernice (napr. oznacenie miesta vykonu pokynu),

b) v pripade Specifickej instrukcie berie Klient na vedomie, Ze Specificka intrukcia Klienta méze
zabranit' Obchodnikovi, aby realizoval opatrenia, ktoré navrhol a zaviedol za u€elom dosiahnutia
najlepSieho mozného vysledku pri vykonavani tychto pokynov s ohfadom na parametre obsiahnuté
v tychto pokynoch; vykonanie takéhoto Pokynu so Specifickou instrukciou sa povaZzuje zo strany
Obchodnika vSak za splnenie povinnosti ziskat najlepSi mozny vysledok pre svojho Klienta.

3.4. Obchodnik poskytuje svojim Klientom Stratégiu pred poskytnutim investinej sluzby, pricom Klient
podpisom prisluSnej zmluvy deklaruje, Ze sa so znenim Stratégie oboznamil. Aktuélna verzia Stratégie je
uverejnena na webovom sidle Obchodnika.

Clanok 4
Pokyny Klientov

4.1 Nalezitosti Pokynu

4.1.1 Klient je povinny do Pokynu uviest tieto udaje:

1) identifika¢né udaje Klienta — meno a priezvisko/obchodné meno, rodné &islo/ICO,

2) ukazovatel kupy alebo predaja Finanéného nastroja; ak nejde o klpu/predaj, uvadza sa povaha
pokynu, t.j. ¢i ide napr. o upisanie Finanéného nastroja, uplatnenie prava z Finanéného nastroja
a pod.,

3) druh a nazov alebo oznacenie Finanéného nastroja, ISIN alebo iné identifikacné €islo Finanéného
nastroja a mena, v ktorej sa Finanény nastroj obchoduije,

4) pocCet kusov Finanéného nastroja,

5) limitna cena za jeden kus Finanéného nastroja alebo ina cenova Specifikacia, ak Klient pouZije
niektory zo Specialnych druhov Pokynov podfa bodu 4.2; ak Klient neuvedie Ziadnu cenu alebo inu
cenovu Specifikaciu, Obchodnik bude takyto Pokyn povazovat za trhovy pokyn podla bodu 4.2,

6) lehota platnosti Pokynu; Obchodnik akceptuje Pokyny, ktorych platnost je v sllade s moznostami
uvedenymi v bode 4.2 pri pokyne s ¢asovym obmedzenim; ak Klient neuvedie lehotu platnosti
Pokynu, Obchodnik ho bude povazovat za platny do konca nasledujuceho obchodného dria, pricom
sa uplatni ustanovenie bodu 4.4,

7) podpis Klienta alebo osoby (os6b) opravnenej konat' za Klienta v stlade s podpisovym vzorom.

4.1.2 Klient mdZe do Pokynu uviest aj dalSie udaje, poZiadavky alebo upresnenia ako napr.:
1) ur€enie miesta vykonu, na ktorom ma byt pokyn realizovany; v pripade, Ze miesto vykonu nie je
ur¢ené, Obchodnik ma pravo pokyn realizovat na tom mieste vykonu, na ktorom je v zmysle
Stratégie najvacsia pravdepodobnost dosiahnutia najlepsieho vysledku,
2) urcenie, i pokyn modze byt realizovany aj CiastoCne; ak pokyn neobsahuje takéto uréenie, rozumie
sa, ze Klient suhlasi s Ciasto¢nou realizaciou pokynu.

4.1.3 V pripade, Ze Klient pozaduje realizaciu priameho obchodu s protistranou, ktoru si ur¢i sam Klient, je potom
povinny v Pokyne Specifikovat nasledujuce:
1) meno a priezvisko/obchodné meno protistrany alebo asporn obchodné meno obchodnika s cennymi
papiermi, ktory ma tuto protistranu pri obchode zastupovat,



2) udaj, &i ma finan¢né vyrovnanie zabezpedit Obchodnik,

3) obchodné meno a ICO ¢&lena Centralneho depozitara cennych papierov SR, a.s. alebo finanénej
inStitucie vykonavajucej obdobnu &innost, ktora ma zabezpedit vyrovnanie obchodu za protistranu,

4) datum vyrovnania priameho obchodu.

4.2 Druhy Pokynov

Obchodnici s cennymi papiermi umozniuja klientom pouzivat tieto druhy Pokynov:

1. | trhovy pokyn Pokyn bude vykonany bezo zvySku tak rychlo, ako je to len mozné
(Market Order ) a za najlepSiu moznu cenu.
2. | limitny pokyn Pokyn na kipu bude mbéct byt vykonany len pri cene nizSej alebo
(Limit Order) rovnej limitnej cene pokynu; pokyn na predaj bude vykonany len pri
cene vys3ej alebo rovnej limitnej cene pokynu.
3. | trhovy pokyn ,Stop Loss* Pokyn na predaj sa zrealizuje pri aktualnej trhovej cene, akonahle
(Market Order ,Stop Loss") cena finanéného nastroja klesne pod Klientom vopred uréenu tzv.

stop-cenu. Cena, pri ktorej sa tento pokyn zrealizuje, sa vSak mdze
od stanovenej stop-ceny vyrazne lisit.

4, limitny pokyn ,Stop Loss" Pokyn na predaj sa zrealizuje pri aktualnej trhovej cene, ktora vSak
Limit Order ,Stop Loss") nie je nizSia, ako je uvedeny limit, a to v pripade, Ze cena finanéného
nastroja klesne pod Klientom vopred uréenu stop-cenu.
5. pokyn s ¢asovym Touto dispoziciou si Klient mdze stanovit lehotu platnosti jeho
obmedzenim pokynu, pricom Obchodnik ponuka nasledujuce moznosti:

a) pokyn platny v len obchodny den jeho zadania

b) pokyn platny do stanoveného obchodného dna

6. | pokyn ,v8etko alebo nic* Pokyn sa ma zrealizovat v celku; ak ho nie je mozné okamzite
vykonat, pokyn zostava v spracovani do konca svojej platnosti

Obchodnik upozorfiuje Klienta, Ze niektoré druhy pokynov vzhladom na to, Ze obsahuju Specifické inStrukcie
Klienta (pokyny €. 2 - 6), nemusia byt v €ase ich platnosti Uplne alebo vébec uspokojené. Obchodnik tiez
upozoriiuje Klienta, Ze je opravneny odmietnut prijatie Pokynu obsahujiceho Specificki indtrukciu Klienta
v pripadoch, ak Obchodnik usudi, Ze na prislusnych miestach vykonu nie je mozné zabezpecit vykonanie Pokynu
v stlade s touto Specifickou instrukciou. Za Specifické instrukcie Klienta st povaZované aj instrukcie na
realizaciu priameho obchodu s protistranou v zmysle bodu 4.1.3.

Ku dfiu vydania tejto smernice Obchodnik pouziva iba tlaciva Pokynov upravujlice pokyn €. 1, t.j. trhovy pokyn
(Market Order).

4.3 Specifické instrukcie

V pripadoch, ked Klient v Pokyne uvedie Specifické intrukcie na vykonanie Pokynu, Obchodnik vykona pokyn
na zéklade tychto Specifickych intrukcii Klienta. Obchodnik upozorfiuje Klienta, Ze:
a) jeho Specifické instrukcie na vykonanie Pokynu mézu Obchodnikovi zabranit postupovat podla
Stratégie s ciefom dosiahnut najlepsi mozny vysledok pri vykonavani Pokynov vo vztahu k tejto
Specifickej instrukcii,
b) Obchodnik nenesie zodpovednost za vykonanie Pokynu v zmysle tejto Stratégie,
c) Obchodnik neméZe zarudit vykonanie Pokynu a ukon&enia transakcie,
d) vysledok dosiahnuty takto vykonanym Pokynom (podfa Specifickych instrukcii Klienta) sa bude
povaZovat za najlepsi mozny.
V pripadoch, ked sa Specifické instrukcie dotykaju iba urgitej &asti Pokynu (napriklad Miesto vykonu), Obchodnik
bude nadalej uplatfiovat’ Stratégiu pre tie &asti Pokynu, ktoré nie st ovplyvnené Specifickymi instrukciami Klienta
(ak to povaha jednotlivého obchodu dovoluje).

4.4 Spobsob prijimania a postupovania pokynov

Obchodnik prijima od Klienta pokyn nasledujicimi spésobmi:
a) pisomne/osobne,
b) faxom,
c) elektronicky, napr. e-mailom.



Termin najneskorSieho mozného podania pokynu Klienta, ktory ma byt podla poziadavky Klienta zaradeny na
realizaciu v Klientom stanovenom dni D, je ur€eny na 12:00 CET druhy pracovny den pred dfiom D, t. j. na 12:00
CET D - 2. V pripade, Ze pokyn bude Obchodnikom prijaty po uvedenej hodine v ramci dfa D — 2, resp. v defn D
— 1, resp. v den D, zamestnanec Obchodnika je opravneny rozhodnut, ¢i tento pokyn zaradi podla technickych
moznosti na spracovanie v zmysle poziadavky Klienta alebo nie. V opaénom pripade pokyn realizuje vden D + 1,
resp. najneskoér v D + 2.

Clanok 5
Miesta vykonu

5.1 Zoznam Miest vykonu

Zoznam Miest vykonu, ktoré Obchodnik vyuziva pre jednotlivé Finanéné nastroje je uvedeny na webovom sidle
Obchodnika. Zoznam Miest vykonu nie je vyCerpavajuci, ale zahriuje tie miesta vykonu, ktoré trvale umozruju
Obchodnikovi ziskavat najlepsi mozny vysledok pri vykonavani pokynov Klientov v zmysle Stratégie. Obchodnik
si su€asne vyhradzuje pravo v pripadoch, kedy to uzna za vhodné v suvislosti s vykonavanim Stratégie, pridavat
alebo odoberat’ konkrétne Miesta vykonu.

Obchodnik sa su¢asne zavazuje, ze nebude uréovat’ ani Uctovat poplatky a provizie spojené s vykonavanim
Pokynov spdsobom, ktory by diskriminoval niektoré Miesta vykonu.

Zoznam miest vykonu vyhotovuje Oddelenie Custody & Administration. Zoznam miest vykonu je uvedeny
v Prilohe €. 2 tejto smernice.

Obchodnik jeden krat ro€ne vypracuje a zverejni suhrn informacii z piatich najlepSich miest vykonu (tyka sa aj
prijatia a postupenia pokynu) z hfadiska objemov obchodovania a podla jednotlivych tried finanénych nastrojov
na ro¢nej baze, kde sa vykonavali pokyny Klientov v predchadzajiucom roku a Udaje o dosiahnutej kvalite
vykonavanych pokynov. T(to informéciu za predchadzajuci kalendarny rok predloZi predstavenstvu Obchodnika
pisomne, a to do 30.06 nasledujiceho roka.

5.2 Zmena Miest vykonu

Zoznam Miest vykonu pre jednotlivé Finanéné nastroje bude Obchodnikom pravidelne prehodnocovany a
aktualizovany za ucelom identifikacie tych Miest vykonu, ktoré umoznia Obchodnikovi trvale ziskavat najlepsi
mozny vysledok vykonavania pokynov. Vzhladom na vysSie uvedené, oddelenie Custody & Administration
bezodkladne zverejni novy zoznam Miest vykonov na webovom sidle Obchodnika, ¢im informuje Klientov o tejto
zmene (v pripade novych Klientov ich tymto spésobom informuje eSte pred uzavretim obchodu).

Clanok 6
Pravidla vykonavania Pokynov

6.1 Kritéria najlepSieho vykonavania a Faktory ich dolezitosti

Obchodnik musi zohfadnit pri vykonavani pokynov za uéelom dosiahnutia najlepSieho mozného vysledku
Kritéria stanovene Zakonom o cennych papieroch. Vynimkou je len pripad, ked Klient pozaduje vykonanie
Specifickej inStrukcie.

Pri vykonévani pokynov posudzuje Obchodnik predovsetkym Kritéria:
a) cena finanéného nastroja,
b) naklady na vykonanie pokynu,
¢) rychlost pri vykonani pokynu,
d) pravdepodobnost realizacie pokynu a podmienky vyrovnania,
e) objem, typ pokynu,
f) pripadne iné faktory, ktoré maju vyznam pri vykonavani pokynu.

Obchodnik ur€i relativhu délezitost' jednotlivych Kritérii pri vykonavani pokynov Klientov. Relativha dbleZitost
Kritérii je ur€ovana tymito Faktormi:



a) vlastnosti Klienta (vyplyva zo zaradenia Klientov do kategorie profesionalneho alebo
neprofesionalneho Klienta),

b) vlastnosti pokynu (upraveny spbésob povinnosti je pri vyslovnych inStrukciach Klienta),

c) vlastnosti finanéného nastroja, ktory je predmetom pokynu,

d) vlastnosti miesta vykonu na ktorom mdze byt pokyn realizovany.

Pri uréeni relativnej doélezitosti jednotlivych kritérii Obchodnik zohfadriuje komplexne vSetky kritéria a
zohladnuje primerane hladiska, pri ktorych su pokyny Klientov vykonavané so zamerom dosiahnut’ najlepsi
mozny vysledok pre Klienta. Najlepsi mozny vysledok vykonavania pokynov sa hodnoti predovsetkym vo vztahu
k cene finanéného nastroja, k nakladom suvisiacim s vykonanim pokynu, k poplatkom trhov a k inym poplatkom
tretich stran.

Pri neprofesionalnych Klientoch sa najlepSi mozny vysledok stanovi na zaklade zvazenia podmienok, ktoré
vychadzaju z ceny finanéného nastroja a vSetkych nakladov hradenych Klientom, vratane poplatkov tretich
stran, zapojenych do vykonania pokynu.

Pri profesiondlnych Klientoch plati, Ze na dosiahnutie najlepSieho moZzného vysledku pokynu zadaného
takymto Klientom Obchodnik vyhodnocuje i iné faktory ako je cena a naklady.

Za urcitych okolnosti pri vykonavani pokynov méze Obchodnik na zaklade vlastného Usudku v pripade
niektorych Klientov, pokynov, finanénych nastrojov alebo miest vykonu vyhodnotit ako vyznamné aj iné kritéria,
najma rychlost vykonavania pokynov, podmienky vyrovnania pokynov, objem a typ pokynu, pripadne iné
nepriame naklady, ktoré su v konkrétnom pripade nevyhnutné pri vykonani pokynu Klienta.

Ak Obchodnik vykonava Pokyn Klienta vo vztahu k Finanénym nastrojom obchodovanym vyhradne na OTC
trhoch, Obchodnik ako prioritné Kritéria pouzije tieto Kritéria:

a) pravdepodobnost vykonania a

b) pravdepodobnost vysporiadania Pokynu.
V tomto pripade Obchodnik po prijati Pokynu tykajuceho sa finanénych nastrojov obchodovanych na OTC trhoch
a ziskani suhlasu Klienta s vykonanim tohto Pokynu na OTC trhoch zabezpeéi bezodkladné vykonanie pokynu
Klienta na zaklade tychto kritérii. Obchodnik je povinny ziskat vyslovny suhlas Klienta s vykonanim jeho pokynu
na OTC trhu.

Obchodnik nenesie zodpovednost za nezrealizovanie pokynu Klienta a/alebo za nevykonanie maximalneho
usilia na zabezpecenie povinnosti vyplyvajucich zo Stratégie v pripade, ak k realizacii alebo vyrovnaniu neddjde
z dévodu poruSenia povinnosti Klienta.

Pre Ucely posudenia najlepSieho mozného vysledku nebude Obchodnik porovnavat vysledky, ktoré sa dosiahli
na zaklade aplikacie Stratégie s vysledkami, ktoré by mohli byt dosiahnuté pre Klienta inou spolo¢nostou na
zaklade aplikacie stratégie vykonavania pokynov tejto spolo€nosti alebo na zaklade inej Struktdry poplatkov a
provizii.

6.2 Zasada najlepSieho vykonavania Pokynu

Po prijati Pokynu Klienta Obchodnik po zohladneni Faktorov uréi relativnu délezitost kazdého z Kritérii, pricom
relativna dolezitost Kritérii sa stanovuje na zaklade dostupnych informacii z trhu, odbornej skusenosti
Obchodnika z finanénych trhov tak, aby Obchodnik dodrzal zabezpecenie poziadavky najlepSieho vykonania
pokynu na ucet Klienta.

Obchodnik pri vykonavani pokynov analyzuje dostupné Miesta vykonu pokynu tak, aby mohol identifikovat tie
miesta vykonu, ktoré umoznuju vykonavat pokyny pre Klientov s trvalo najlepSim moznym vysledkom. Zaroven
Obchodnik pri vybere Miesta vykonu pokynu zohladriuje kritéria uvedené v bode 6.1. Stratégie.

6.3 Vyber Miesta vykonu

Pravidla vykonavania pokynov obsahuju informacie o réznych Miestach vykonu pokynov na ucet Klienta, na
ktorych Obchodnik méze realizovat pokyny Klientov. Obchodnik v zozname miest vykonu pre vykonavanie
pokynov Klientov uvadza predovSetkym trhy, kde mdze Obchodnik trvale vykonavat pokyny pre Klienta s
najlepSim moznym vysledkom. Aktualny zoznam miest vykonu na nachadza v Prilohe €. 2 tejto smernice, pricom
zaroven sa nachadza aj na webovom sidle Obchodnika - www.cornhillmanagement.eu.

Obchodnik mézZe vyuzivat jeden alebo viac nasledujucich trhov pri realizacii pokynov Klientov:



a) Obchodnik sam vystupuje ako Miesto vykonu,

b) regulované trhy,

c) mnohostranné obchodné systémy (MTF),

d) organizované obchodné systémy (OOS),

e) systematicki internalizatori,

f) tvorcovia trhov,

g) ini poskytovatelia likvidity,

h) osoby vykonavajuce obdobné &innosti v neclenskom State,
i) OTC trhy.

S vynimkou podania Specifickej instrukcie Klienta, Obchodnik realizuje pokyny vo vztahu k vyberu prisluného
Miesta vykonu nasledujicim spdsobom:

a) realizdcia konkrétnych pokynov berie do GUvahy Specifické faktory pre prislusny trh a pre prislusné
finan&né nastroje a to predovSetkym pri trhoch s nizkou likviditou,

b) pre urcité finanéné nastroje bude Obchodnik realizovat pokyny len na jednom mieste vykonu,

c) ak Obchodnik vyberie konkrétne miesto vykonu, pokyn na toto miesto vykonu poda na realizaciu a
necha ho tam aZ do Ciastoéného alebo kone¢ného vyrovnania, uplynutia doby pokynu alebo
zruSenia pokynu,

d) Obchodnik bude vystupovat sdm o sebe ako miesto vykonu v pripadoch, kedy na zaklade
posudenia kritérii uvedenych v bode 6.1. Stratégie, Obchodnik usidi, Ze takto dosiahnuty vysledok
vykonania pokynu bude predstavovat najlepsi mozny vysledok vykonania pokynu,

e) pokyn Klienta mbze byt realizovany mimo regulovany trh, OOS alebo MTF s dodrzanim povinnosti
realizacie pokynu za najlepSich podmienok. Pre to, aby Obchodnik mohol realizovat pokyn mimo
regulovany trh, OOS alebo MTF je potrebny predchadzajlci vyslovny suhlas Klienta,

f) v pripade finan&nych nastrojov obchodovanych na jednom alebo viacerych regulovanych trhoch, na
ktorych Obchodnik nema priamy pristup, Obchodnik pri zohladneni kritérii uvedenych v bode 6.1.
postupi pokyn tretej osobe (prostrednictvom ktorej vstupuje na tieto regulované trhy) v pripade, ak
Obchodnik usudi, Ze takto dosiahnuty vysledok vykonania pokynu bude predstavovat pre Klienta
najlepsi mozny vysledok vykonania pokynu,

g) sucasne Obchodnik mdze postupit pokyn inej tretej strane, ak Obchodnik usudil, Ze ina tretia strana
predstavuje pre Klienta najlepSie miesto vykonu pokynu.

Obchodnik neprijima zZiadnu odmenu, zlavu ani nepefiaznd vyhodu za smerovanie pokynov Klientov na
konkrétne miesto vykonu, ¢o by bolo v rozpore s poziadavkami konfliktu zaujmov alebo prijimania a uhradzania
poplatkov, provizii alebo nepefaznych vyhod.

Obchodnik je povinny po vykonani pokynu alebo transakcie na ucet Klienta informovat Klienta o tom, kde bol
pokyn vykonany. Pravidelné spravy zahffiaju podrobné udaje o cene, nakladoch, rychlosti a pravdepodobnosti
vykonania pokynu pri jednotlivych finanénych nastrojoch.

Oddelenie Custody & Administration je povinné pre kazdy druh finan€nych nastrojov raz ro¢ne, najneskér do
30.06. nasledujuceho kalendarneho roka vypracovat a zverejnit na webovom sidle Obchodnika suhrn
informacii z piatich najlepSich miest vykonu z hladiska objemov obchodovania na ro¢nej baze, kde sa
vykonavali pokyny Klientov v predchadzajicom kalendarnom roku a Udaje o dosiahnutej kvalite vykonavanych
pokynov.

6.4 Spbsoby vykonania Pokynu

Odhliadnuc od pripadu, ked Klient poZiada o vykonanie Pokynu na zaklade Specifickych in3trukcii Klienta,
Obchodnik vykoné Pokyn Klienta jednym z nasledujucich spésobov:

a) vykonanie Pokynu spdsobom, ked Obchodnik sam predstavuje Miesto vykonu alebo ma priamy
pristup na Miesto Vykonu,

b) ak Obchodnik nemé& priamy pristup na Miesto vykonu, postipi Pokyn na vykonanie tretej strane,
ktora ho vykona na Mieste vykonu a s ktorou Obchodnik uzatvoril dohodu o vykonévani Pokynov na
tychto trhoch.

Na spdsob vykonania Pokynu podla pism. a) sa uplatriuje bod 6.2 Stratégie.

V pripadoch, kedy Obchodnik postlpi vykonanie Pokynu tretej strane, Obchodnik vynalozi vSetko potrebné
usilie, aby zabezpedila, Ze tretia strana bude pri vykonani Pokynu postupovat podla tejto Stratégie alebo podla
stratégie vykonavania Pokynov, ktori Obchodnik povazuje za vhodnu.



6.5 Zéasady zaobchadzania s Pokynmi

Obchodnik pri vykonavani Pokynov bude postupovat tak, aby zabezpecil:

a) bezodkladné, spravodlivé a pohotové vykonanie Pokynov Klienta vo vztahu k Pokynom
ostatnych Klientov alebo k obchodnym zaujmom Obchodnika,

b) vykonanie inak porovnatelnych Pokynov Klienta postupne podla ¢asu ich prijatia a bezodkladne s
vynimkou pripadov, ked to povaha Pokynu alebo prevladajuce podmienky na trhu neumozriuju,
alebo ak to nie je v zaujme Klienta,

c) informovanie Neprofesionalneho Klienta o akychkolvek vaznych prekazkach tykajucich sa
riadneho vykonania Pokynov, o ktorych ma Obchodnik vedomost, ak obchodné podmienky
obchodnika pre konkrétny produkt neustanovuju inak,

d) bezodkladné a spravne prevedenie vSetkych Finanénych nastrojov alebo peniaznych prostriedkov
Klienta prijatych pri vyrovnani vykonaného Pokynu na ucet prisludného Klienta.

Obchodnik sa su€asne zavazuje, ze nezneuzije informacie o nevykonanych Pokynoch Klienta a prijme
dostatocné prislusné opatrenia na to, aby zabranila zneuzitiu tychto informécii zo strany ktorejkolvek svojej
prislusnej osoby.

Pri vykonavani Pokynov Obchodnikom v zmysle tejto Stratégie je spdjanie Pokynov Klienta s pokynmi inych
Klientov mozné v pripade, Ze je a priori nepravdepodobné, Ze takéto spojenie by znevyhodnilo niektorého
z Klientov, ktorého Pokyn ma byt spojeny s Pokynmi inych Klientov. Obchodnik v8ak upozorfiuje, Ze nemozno
uplne vylucit, Ze spajanie Pokynov znevyhodni jednotlivé Pokyny.

Nie je dovolené spajanie obchodov na vlastny uc¢et Obchodnika s Pokynmi Klienta s vynimkou pripadu, ked
Pokyn Klienta obsahuje také mnozstvo Finanéného nastroja, Zze ani po spojeni s Pokynmi inych Klientov by ho
nebolo mozné vykonat vobec, alebo za pre Klienta nevyhodnych podmienok.

V pripade mimoriadnych udalosti ako su denné cenové fluktuacie, zlyhanie informaéného systému, vznik uzkeho
hrdla v systéme alebo v likvidite, mézu Obchodnika prinutit okolnosti vykonat Pokyny spdsobom, ktory sa
odchyluje od Stratégie. V tychto pripadoch bude Obchodnik konat v stlade so zakladnym principom ochrany
Klientovych najlepSich zaujmov.

6.6 RieSenie konfliktov

Preferencie pri vykonavani Pokynov:

a) vykonanie Pokynu Klienta ma vzdy prednost pred vykonanim Pokynu zamestnanca Obchodnika,
ako aj pred realizaciou obchodu Obchodnika s prislusnym Finanénym nastrojom, ktory je
predmetom Pokynu Klienta,

b) realizacia obchodu Obchodnika s prislusnym Finanénym nastrojom ma vzdy prednost pred
Pokynom zamestnanca Obchodnika,

c) v pripade zadania Pokynu Klienta na kiipu alebo predaj takého Finan&ného nastroja, kde uz existuje
aktivny (teda prijaty, ale nezrealizovany) Pokyn iného Klienta, je zamestnanec Obchodnika
prijimajuci Pokyn tohto Klienta, upozornit’ Klienta na to, Ze na kupu alebo predaj tohto Finanéného
nastroja existuje aktivny pokyn iného Klienta Obchodnika; ak Klient trva na udeleni Pokynu,
Obchodnik upozornuje Klienta, Zze Pokyn prijme, ale realizovat ho bude az po Uplnom uspokojeni
Pokynu Klienta, ktorého Pokyn prijal Obchodnik skér alebo po uplynuti jeho platnosti.

Clanok 7
Osobitné ustanovenia

7.1. Obchodnik bude monitorovat u¢innost opatreni na vykonavanie Pokynov a Stratégie na Gcely identifikacie a
napravy nedostatkov.

7.2. Oddelenie Custody and Administration bude pravidelne, najmenej v§ak raz ro¢ne, vyhodnocovat ucinnost
Stratégie, a to predovsetkym vyhodnotenim:
a) &i Miesta vykonu do nej zahrnuté umoznuju ziskat najlepdi mozny vysledok pre Klienta,
b) &ije potrebné urobit zmeny svojich opatreni na vykonavanie Pokynov.

7.3. Stratégiu je Obchodnik povinny pravidelne prehodnocovat a aktualizovat najmenej raz ro¢ne a tiez pri
podstatnych zmenach, ktoré maju vplyv na schopnost Obchodnika ziskavat najlepsi mozny vysledok pre
svojich Klientov pri vykonavani pokynov.



7.4. Obchodnik oznami Klientom vSetky podstatné zmeny svojich opatreni na vykonavanie Pokynov alebo zmeny
Stratégie prostrednictvom zverejnenia aktualizovanej verzie Stratégie na svojom webovom sidle.

7.5. Obchodnik je povinny preukazat Klientovi, ze vykonal jeho Pokyn v sulade so Stratégiou, v pripade ak Klient
poziada Obchodnika o vydanie takéhoto potvrdenia. Obchodnik je povinny preukazat skuto¢nosti podla
predchadzajlcej vety aj Narodnej banke Slovenska, ak o to poziada.

7.6. Ak Obchodnik vykonava pokyny pre neprofesionalnych Klientov, poskytne tymto Klientom zhrnutie
prislusnej politiky zamerané na celkové naklady, ktoré im vznikli.

Clanok 8
Zavererecné ustanovenia

8.1 Tato smernica je zavazné pre vSetkych zamestnancov. Kontrolou dodrZiavania tejto smernice je povereny
Compliance Officer Obchodnika.

8.2 V pripade, Ze sa v dbsledku zmeny pravnej Upravy dostane do rozporu ktorékolvek ustanovenie tejto
smernice s predmetnou pravnou Upravou, stava sa neplatnym a neucinnym (bez toho, aby tym bola
dotknuta platnost a ucinnost’ ostatnych ustanoveni tejto smernice) a pouZziju sa ustanovenia prislusnej
pravnej Gpravy.

8.3 Téato smernica nadobudla platnost’ dfiom jej prijatia predstavenstvom Spolo¢nosti, t.j. diiom 22.12.2017
a uginnost diiom 03.01.2018.

V Bratislave dnia 22.12.2017

Jakub Sykora
predseda predstavenstva
Cornhill Management, o.c.p., a.s.



Priloha ¢. 1

OPIS POVAHY VYBRANYCH DRUHOV FINANCNYCH NASTROJOV

Akcia
Charakteristika finanéného nastroja

Akcia je cenny papier, ktory vyjadruje podiel na majetku akciovej spolo€nosti. Akcionér (t.j. majitel akcie) ma
pravo zucastfiovat sa na valnom zhromazdeni akciovej spolo€nosti a hlasovat na fiom (napr. o rozdeleni zisku, o
volbe ¢lenov predstavenstva a pod.), ma pravo na podiel na zisku (tzv. dividendu, ato v pripade, Ze valné
zhromazdenie schvali vyplatu dividend) a ma tiez pravo na podiel na likvidaGnom zostatku v pripade likvidacie
akciovej spolo¢nosti. Akcionar nema pravo na akékolvek pevné, vopred garantované vynosy alebo uroky zo
svojich akcii.

Emitenti:
e akciové spolo¢nosti, domace aj zahrani¢né

Vynosy finanéného nastroja:

Vynos je tvoreny dvoma zloZzkami — zmenami trhovej ceny akcie a vyplacanymi dividendami. Je zrejmé, Ze tak, ako
mdze cena akcii rast, mbéze aj klesat. Trhova cena akcie zavisi vyluCne od ponuky a dopytu na trhu, priCom na
ponuku a dopyt pdsobi viacero faktorov: dosahované hospodarske vysledky (zisk alebo strata) spolo¢nosti,
negativne alebo pozitivne spravy o tejto spolocnosti, celkova hospodarska situacia v danej krajine, nalada na
trhoch s cennymi papiermi atd. Vyplata dividend nie je garantovand, zavisi od rozhodnutia valného zhromazdenia
o vyplate dividend. Investiciu v podobe akcii je mozné premenit na hotovost' len predajom tychto akcii. Rozdiel
medzi predajnou a nakupnou cenou je zisk alebo strata investora.

Doba viazanosti (splatnosti) finanéného nastroja:
Ziadna

Garancia menovitej hodnoty alebo investovanej sumy:
nie

RIZIKA SPATE S PRODUKTOM:

¢ riziko zmeny ceny (trhové riziko)
e kreditné riziko

e riziko likvidity

e menove riziko

Dlhopis
Charakteristika finanéného nastroja

Dlhopis je cenny papier, s ktorym je spojené pravo majitela pozadovat splacanie dlznej sumy v menovitej hodnote
a vyplacanie vynosov z nej k urcitému datumu.

Emitent (osoba, ktora dlhopis vydala) je povinny tieto zavazky splinit. Majitel dlhopisu nema pravo zuc¢asthovat sa
na valnom zhromazdeni emitenta ani inak ovplyviiovat jeho hospodarenie. Maijitel dlhopisu je veritefom vodi
emitentovi a emitent je diznikom voc&i maijitefovi dlhopisu. Po vyplateni vdetkych vynosov a menovitej hodnoty
dihopis zanika.

Emitenti:

e nadnéarodné a federdlne agentury (Svetova banka, EBRD...)
vlady jednotlivych Statov (Statne dlhopisy)

regionalne vlady, mesta a obce (komunalne dlhopisy)
podniky (korporéatne dlhopisy)

sekuritizacné fondy (napr. L82 dlhopisy)

Vynosy finanéného nastroja:
Vynosy sa zvy€ajne vyplacaju v pravidelnych intervaloch - raz ro¢ne, raz za polrok alebo raz za Stvrtrok. Vyplacané
vynosy dlhopisov sa nazyvajua kupény. Kupény moézu byt



¢ fixné (rovnaké pocas celej doby Zivotnosti dlhopisu, napr. 8 % p. a.)
e variabilné (nadviazané na nejaku referenénu sadzbu (EURIBOR), napr. 3M

EURIBOR + 0,25 % p. a.)
Okrem dlhopisov s kupénmi existuju aj bezkupénové dlhopisy, tzv. zerobondy. Investor, ktory podrzi dihopis do
splatnosti, dosiahne vynos, ktory sa rovna rozdielu medzi emisnym kurzom dlhopisu (alebo jeho nakupnou cenou)
a menovitou hodnotou dlhopisu (napr. menovita hodnota dlhopisu je 100.000 EUR, nékupnéa cena 86.000 EUR,
vynos pre investora 14.000 EUR = 100.000 EUR - 86.000 EUR).

Doba viazanosti (splatnosti) finanéného nastroja:
zvy€ajne pevne urcena, niektoré dihopisy splacaju menoviti hodnotu postupne, vo vopred uréenych intervaloch

Garancia menovitej hodnoty alebo investovanej sumy:
emitent garantuje vyplatenie menovitej hodnoty dlhopisu vo vyske 100 % k datumu (datumom) splatnosti

RIZIKA SPATE S PRODUKTOM:
o Urokové riziko
. kreditné riziko
e riziko likvidity
o menove riziko

Podielovy list
(cenné papiere alebo majetkové uc€asti subjektov kolektivheho investovania)
Charakteristika finanéného nastroja

Podielovy list je cenny papier, s ktorym su spojené prava jeho majitela (podielnika) na zodpovedajlci podiel na
majetku podielového fondu a pravo podielat sa na vynosoch z tohto majetku.

Podielovy fond je teda spoloénym majetkom podielnikov. Podielovy fond nema pravnu subjektivitu, podielové

fondy vytvara a spravuje spravcovska spolo¢nost’.

Spravcovska spolo¢nost sa zodpoveda podielnikom za to, ako spravuje majetok v podielovom fonde. Za spravu

majetku v podielovom fonde si spravcovska spolo¢nost Uctuje tzv. spravcovsky poplatok (management fee),

ktory znizuje Cistu hodnotu majetku v podielovom fonde.

Pred tym, ako sa investor rozhodne investovat do podielovych fondov, mal by si pozorne preStudovat prospekt,

ktory je spravcovska spolo¢nost povinna ku kazdému podielovému fondu poskytnut.

Zakladné €lenenie podielovych fondov:

a) otvorené podielové fondy — podielové fondy, ktorych podielnik ma pravo poziadat spravcovsku spolo¢nost’
o vyplatenie podielovych listov z majetku v tomto podielovom fonde. To znamena, Ze investiciu v otvorenom
podielovom fonde je mozné kedykolvek jednoducho premenit na hotovost, vyplata obvykle prebehne do
niekolkych dni po podani Ziadosti.

b) uzavreté podielové fondy — podielové fondy, ktorych podielnik nema pravo, aby mu na jeho Ziadost boli
vyplatené podielové listy z majetku v tomto podielovom fonde. Podielnik mdze svoju investiciu do podielovych
listov uzavretého podielového fondu premenit na hotovost ich predajom, priCom podielové listy uzavretych
podielovych fondov sa zvy€ajne obchoduju na burze. Uzavreté podielové fondy sa vytvaraju na dobu urcitd,
podla slovenskej legislativy maximalne na desat rokov. Po uplynuti tejto doby nastava bud vyplatenie
podielnikov, alebo premena uzavretého podielového fondu na otvoreny.

Emitenti:
e spravcovské spolo¢nosti, tuzemskeé i zahrani¢né

Vynosy finanéného nastroja:

Vynos je tvoreny dvoma zlozkami — zmenami trhovej ceny podielového listu a vyplacanymi vynosmi. Cena
podielového listu mdze rovnako rast, ako aj klesat. Spravcovska spolo¢nost’ je podla slovenskej legislativy
povinna kazdoro€ne vyplacat’ podielnikom vynosy, av8ak ich vySka nie je garantovana. Cena podielového listu
zavisi od trhovych cien finanénych nastrojov, ktoré su v majetku prisluSného podielového fondu. Ak chce investor
posudit mozny vyvoj ceny podielového listu, musi brat predovSetkym do uUvahy zloZenie majetku prislusného
podielového fondu a jeho investiénu stratégiu.

Doba viazanosti (splatnosti) finanéného nastroja:
pri otvorenych podielovych fondoch Ziadna, uzavreté podielové fondy maximalne 10 rokov



Garancia menovitej hodnoty alebo investovanej sumy:
Ziadna

RIZIKA SPATE S PRODUKTOM:

Urokové riziko
kreditné riziko
riziko likvidity
menove riziko



Priloha €. 2
Zoznam miest vykonu

Zoznam miest vykonu, ktoré spolo¢nost vyuziva pri vykonavani a postupovani pokynov Klientov pre jednotlivé
finanéné nastroje prostrednictvom schvalenych protistran:

Akcie / ETF London Stock Exchange
XETRA
NYSE New York
Nasdaq
SIX SWISS exchange
Borsa Italiana
EuroNext Brusel
Copenhagen stock exchange
Canadian National Stock exchange
Stockholm Stock Exchange
Toronto Stock exchange
BATS Stock exchange
oTC

Dlhopisy London Stock Exchange
XETRA
NYSE New York
Nasdaq
SIX SWISS exchange
Borsa Italiana
EuroNext Brusel
Copenhagen stock exchange
Canadian National Stock exchange
Stockholm Stock Exchange
oTC

Podielové listy Spravcovské spolocnosti alebo zahraniéné
subjekty kolektivneho investovania
oTC



Priloha €. 3

Stratégia vykonavania pokynov uréena pre klientov

: . CORNHILL
Stratégia vykonavania pokynov

Cornhill Management, o.c.p., a.s. (dalej ,Comhill) vynaklada vSetko Usilie, aby zabezpecila najlepsi mozny spdsob
vykonavania pokynov svojich klientov v prislusnych podmienkach. Cielom je vykonavat &innosti suvisiace s prijatim,
postupenim a vykonanim pokynov klientov efektivne, zohladrujuc preferencie a profil klienta tak, aby sa dosiahli najlepsie
moZzné podmienky pre klientov a v stlade s prisluSnymi pokynmi a touto stratégiou vykonavania pokynov (dalej ,Stratégia®).
Za tymto ucelom Comhill prijal nasledujlice opatrenia.

Zasady pri vykonavani pokynu

V pripade, Ze pokyn klienta neobsahuje Ziadne konkrétne instrukcie, Comhill zohladriuje pri jeho vykonani faktory, za ktoré
poklada: cenu, naklady, rychlost vykonania, pravdepodobnost’ vykonania a vyrovnania obchodu, objem pokynu, jeho povahu,
pripadne iné doleZité aspekty.

Ak vSak klient vyda konkrétnu inStrukciu, tykajlcu sa pokynu, Cornhill kona podra tejto konkrétnej instrukcie a toto konanie sa
povazuje za spinenie povinnosti ziskat najlepsi mozny vysledok pre klienta. Za konkrétnu intrukciu Combhill poklada aj uréenie
limitnej ceny v konkrétnej mene, o nas zavazuje vykonat pokyn v danej mene a tym vymedzuje okruh miest vykonu a
partnerov (napr. v pripade, Ze je limitna cena v eur, pokyn bude vykonany na miestach vykonu, ktoré obchoduji v eur). Klient
si musi byt vedomy, Ze v pripade zadania akejkolvek konkrétnej inStrukcie, tato méze Combhillu zabranit konat v sulade s
implementovanou Stratégiou pre dosiahnutie najlepSieho mozného vysledku. Ak Comhill postupuje podia konkrétnej
inStrukcie, nezodpoveda za dosiahnutie najlepSieho mozného vysledku podla Stratégie.

Miesto vykonu pokynu

Pri kazdom realizovani pokynu Cornhill vybera také miesto vykonu alebo zdroj likvidity, kde sme pre dany finanény nastroj
schopni dosiahnut najlepdi mozny vysledok. Pri plneni tohto zavazku mbZeme vyuZit jeden alebo viac druhov z nasledujicich
miest vykonu:

e regulované trhy,

mnohostranny obchodny systém,

systematicky internalizator,

ini ucastnici trhu.

Prilohou Stratégie su regulované trhy ako jedno z miest vykonu. V pripadoch uréenych Combhill v suvislosti s vykonavanim
Stratégie, méze Comhill pridavat a odoberat’ konkrétne miesta vykonu. Cornhill pravidelne prehodnocuje zoznam miest
vykonu a to vo vztahu ku kazdému druhu finanéného nastroja a tiez skutocnosti, ovplyvriujice vyber miesta vykonu. Uvedené
miesta vykonu nam umoznuiju trvale ziskavat najlepsi mozny vysledok pri vykonavani pokynov klienta. Zoznam miest vykonu
je zverejneny na www.cornhillmanagement.eu.

V nasich postupoch tiez stanovujeme, pre ktory finanény nastroj je konkrétne miesto vykonu najvyhodnejsie a to z pohladu
najlepSieho mozného vysledku a pri primeranych o¢akavaniach. V pripade tych finanénych nastrojov, kde existuje iba jedno
miesto vykonu sa predpoklada, Zze sme poskytli servis najlepSieho mozného vysledku.

Pokyny tykajuce sa finanénych nastrojov, ktoré sa obchoduji na regulovanych trhoch alebo mnohostrannych obchodnych
systémoch, sl vykonavané aj mimo tychto regulovanych trhov alebo mnohostrannych obchodnych systémoch len s
predchéadzajucim sthlasom klienta.

Spésob vykonania pokynu

V pripade, Ze klient nezada Ziadnu konkrétnu inStrukciu, Cornhill zvaZuje pri spdsobe vykonania nasledujtice faktory:
e cena,

naklady,

rychlost,

pravdepodobnost vykonania pokynu alebo vysporiadania obchodu,

objem resp. velkost prikazu,

povaha prikazu,

pripadne iné vyznamné parametre;


http://www.cornhillmanagement.eu/

Pri vyhodnocovani relativnej dolezitosti kazdého z uvedenych faktorov Cornhill prihliada na:

¢ charakteristiku klienta, ktory pokyn zadava (vratane jeho zatriedenia alebo kategorizacie),
e charakter a povahu pokynu, vratane pripadnych konkrétnych inStrukcii,

e charakter finanéného nastroja, ktory je predmetom pokynu,

e charakteristiku miesta, kde méze byt pokyn postipeny.

Pri uskutocneni pokynu ma spravidla najvyssiu ddlezitost faktor ceny, dalSim faktorom v poradi délezitosti je podla naSich
skusenosti likvidita na trhu. Vyhradzujeme si vSak pravo v sllade s principom odbornej starostlivosti a so Stratégiou
rozhodnut, ¢i pre vykonanie urcitého pokynu nema iny faktor vacsiu délezitost. Takéto rozhodnutie je zaloZzené na obchodne;j
skusenosti naSich Specialistov a to v danom okamihu s prihliadnutim na vSetky relevantné vplyvy prislusného finanéného trhu.

Ak Cornhill vykonava pokyn na UCet neprofesionalneho klienta najlepSi vysledok sa uréi z hladiska celkového plnenia
predstavujuceho cenu finanéného néstroja a naklady spojené s vykonanim pokynu, ktoré vznikli klientovi a ktoré s priamo
spojené s vykonanim pokynu, vratane poplatkov za zic¢tovanie a vyrovnanie a akychkolvek poplatkov hradenych tretim
osobam zapojenych do vykonania pokynu. Ak existuje viac ako jedno konkurenéné miesto vykonu pokynu pre finanény
nastroj, pri posudzovani poskytnutia najlepSieho mozného vysledku pre Klienta sa prihliada na provizie a naklady na
vykonanie pokynu v kazdom mieste vykonu uvedenom v Stratégii vykonavania pokynov a ktoré je dostupné na vykonanie
daného pokynu.

Stratégia postupovania pokynov

V osobitnom pripade, ked sa rozhodneme prijaty klientsky pokyn alebo pokyn tretej osoby na Ucely jeho vykonania uskutoénit
prostrednictvom tretej osoby (iného obchodnika s cennymi papiermi alebo banky), preberame na seba zavazok uskutocnit’
vSetky primerané kroky tak, aby sme dosiahli pre klienta najlepsi mozny vysledok.

Pokyny Comhill postupuije len tretim osobam, ktoré maju investicnu stratégiu, ktora je v sulade s ochranou prav klienta podfa
zakona. Combhill zaroveri monitoruje ucinnost’ stratégie postupovania pokynov, najma kvalitu vykonavania pokynov zo strany
tretich oséb na Ucely identifikacie a napravy nedostatkov. Tato stratégia sa vyhodnocuje najmenej raz rone a pri kazdej
zmene, ktora mdéze ovplyvnit' schopnost Cornhill pokracovat v ziskavani najlepsieho mozného vysledku pre klienta.

Postupy pre vykonanie pokynu

a) akcie

Prevezmeme pokyn klienta a podla meny, v ktorej je zadana limitna cenova podmienka na nakup/predaj akcii resp. zlozena
zaloha na nakup akcii, vyberieme protistranu, krajinu realizacie, resp. burzu cennych papierov, na ktorej je realizovatelné
obchodovanie v danej mene. Ak sa v danej mene obchoduje suc¢asne vo viacerych krajinach, resp. na viacerych burzach v
jednej alebo viacerych krajinach, rozhodujeme sa podla nasledovnej postupnosti:

e najvyhodnejSia realizatna cena — vtedy vyberieme trh, na ktorom je mozné pre klienta dosiahnut’ najvyhodnejSiu

e

nakladoch na obchod;

e likvidita — v pripade, ak existuju dva alebo viac trhov s rovnakymi nékladmi na transakciu, rozhodujeme sa na zaklade
likvidity daného trhu. VySSiu prioritu ma trh s vacsim zobchodovanym objemom cennych papierov. V pripade, ak
realizacia pokynu vyZaduje zvySenu rychlost realizacie transakcie (reakcia na rychlo meniace sa trhové podmienky napr.
po oznameni spravy s podstatnym vplyvom na trhova cenu) je likvidita cenného papiera na danom trhu najdoleZitejSou
realizatnou podmienkou. Znamena to, Ze pre dosiahnutie najvy3Sej predajnej ceny resp. najnizSej kdpnej ceny
uprednostnime vykonanie pokynu na likvidnejSom trhu pred minimalizaciou nakladov.

Po realizacii obchodu s protistranou alebo na burze obchod zadavame do nasho IT systému. Po realizacii obchodu na burze
cennych papierov prostrednictvom obchodnika s cennymi papiermi, zaddme obchod do IT systému po obdrZani konfirmécie
transakcie.

Miesta vykonu pokynu:

e regulované trhy,

e mnohostranny obchodny systém,
e ini u€astnici trhu.

b) podielové listy
Prevezmeme pokyn klienta a pokyn realizujeme nasledovnym postupom:



e pokial ide o podielové listy otvoreného podielového fondu spravcovskej spoloCnosti (alebo zahraniéného subjektu
kolektivneho investovania), ktora zverejhuje Cisti hodnotu majetku vo fonde, resp. ocefuje svoje podielové listy raz
denne, zasleme objednavku spravcovskej spolocnosti (resp. jej custodianovi) alebo osobe, ktora v mene spravcovskej
spolo¢nosti tieto ukony zabezpec€uje, na Upis resp. spatny nakup;

e pokial sa jedna o podielové listy uzatvoreného podielového fondu spravcovskej spolocnosti, ktoré sa obchoduju
prostrednictvom burzy cennych papierov alebo obchodnikov s cennymi papiermi plati, Ze dodrziavame pravidla ako pri
obchodovani s akciami.

Po realizacii obchodu s protistranou alebo na burze zadavame obchod do IT systému. Po realizacii obchodu prostrednictvom
spravcovskej spolo¢nosti alebo osoby, ktora v mene spravcovskej spolocnosti tieto Ukony zabezpecuje, zadavame obchod do
IT systému po obdrzani konfirmécie transakcie.

Miesta vykonu pokynu:

e regulované trhy,

e mnohostranny obchodny systém,
e ini u€astnici trhu.

c) dlhopisy

Prevezmeme pokyn klienta a pri realizacii pokynu sa rozhodujeme podla

nasledovnej postupnosti:

¢ najvyhodnejSia realizacna cena — zistime najvyhodnejSiu realizaénu cenu t.j. najnizSiu kdipnu cenu a najvyssiu predajnd
cenu, ktord kétuju obchodnici s cennymi papiermi prostrednictvom elektronického obchodného systému;

¢ minimalizacia nakladov — v pripade, ak existuju dva alebo viac zdrojov s rovnakou realizacnou cenou, rozhodujeme sa na
zaklade vysky poplatkov daného obchodnika s cennymi papiermi resp. investiénej spolonosti, aby pokyn klienta bol

e likvidita — v pripade, ak je poziadavka na realizaciu obchodu prostrednictvom elektronického obchodného systému
protistranou odmietnuta (objednavka je vratena, skoncila jej Casova platnost alebo je protistranou ponuknuta ina, menej
vyhodna cena), opatovne prehodnotime realizaciu pokynu podla predoslych odrazok a odmietnutu cenu neberieme do
Gvahy napriek tomu, Ze figuruje v elektronickom systéme.

Po realizacii obchodu s protistranou alebo na burze obchod zadavame do IT systému . Po realizacii obchodu prostrednictvom
investicnej spolo¢nosti, zadavame obchod do IT systému po obdrZani konfirmacie transakcie.

Miesta vykonu pokynu:

e regulované trhy,

e mnohostranny obchodny systém,
e ini uCastnici trhu.

Cas vykonania pokynu klienta

Cornhill zaviedol postupy a opatrenia, ktoré zabezpecuju bezodkladné, spravodlivé a pohotové vykonanie pokynov klienta vo

vztahu k pokynom ostatnych klientov alebo k nasim obchodnym zaujmom. Tieto postupy a opatrenia umozfiuju, aby sa inak

porovnatelné pokyny klienta vykonali podia €asu ich prijatia a zabezpecuju splnenie tychto podmienok:

e  pokyny vykonané na Ucet klientov sa bezodkladne presne zaznamenavaju a alokuiju,

e porovnatelné pokyny klienta sa vykonavaju postupne bezodkladne s vynimkou pripadov, ked to povaha pokynu alebo
previadajuce podmienky na trhu neumozriuju, alebo ak to nie je v zaujme klienta,

e neprofesionalneho klienta budeme informovat' o akychkolvek vaznych prekézkach tykajucich sa riadneho vykonania
pokynov, o ktorych mame vedomost.

Zaroven sledujeme vyrovnanie vykonaného pokynu alebo zabezpecujeme toto vyrovnanie a tiez zabezpecujeme, aby vsetky
finanéné nastroje alebo penazné prostriedky klienta prijaté pri vyrovnani tohto vykonaného pokynu st bezodkladne a spravne
prevedené na ucet prislusného klienta.

Informécie o nevykonanych pokynoch klienta nezneuzivame a prijali sme prisluSné opatrenia na zabranenie zneuzitia tychto
informécii zo strany zamestnancov.

Umiestrfiovanie a spajanie pokynov

Pokyny klienta s pokynmi iného klienta spajame len v pripade, ak nie je pravdepodobné, Ze spojenie pokynov a obchodov
bude celkovo nevyhodné pre niektorého z klientov, ktorych pokyny maju byt spojené. Kazdého klienta, ktorého pokyn ma byt
spojeny, tymto Combhill informuje o tom, Ze ucinok spojenia vo vztahu ku konkrétnemu pokynu méze byt v jeho neprospech.
Zavazujeme sa, Ze U€inne dodrZiavame opatrenia alokacie pokynov, ktoré zabezpecuju spravodlivi alokaciu spojenych



pokynov a obchodov za dostatone presnych podmienok, najmé ako su objem a cena, ktoré uréuju alokaciu a podmienky
zaobchédzania s CiastoCne vykonanymi pokynmi.

Vyhodnocovanie a aktualizacia

Cornhill pravidelne sleduje a preveruje U€innost prijatej Stratégie a naslednu kvalitu vykonavania pokynov. Stratégiu
aktualizujeme najmenej raz rocne a v pripade podstatnych zmien, ktoré maju vplyv na nadu schopnost’ ziskavat' najlepsi
mozny vysledok pre klientov pri vykonavani pokynov. Zaroven najmenej raz roéne vyhodnocujeme Ucinnost Stratégie a to, ¢i
miesta vykonu do nej zahmuté umozriuju ziskat' najlepsi mozny vysledok pre klienta a &i je potrebné urobit zmeny nasich
opatreni na vykonavanie pokynov. VSetky podstatné zmeny naSich opatreni na vykonavanie pokynov a Stratégiu
vykonavania pokynov klientom v€as oznamujeme.

Zoznam miest vykonu pokynu
Finanény nastroj Obchodné miesto

Akcie / ETF London Stock Exchange
XETRA
NYSE New York
Nasdaq
SIX SWISS exchange
Borsa Italiana
EuroNext Brusel
Copenhagen stock exchange
Canadian National Stock exchange
Stockholm Stock Exchange
Toronto Stock exchange
BATS Stock exchange
oTC

Dlhopisy London Stock Exchange
XETRA
NYSE New York
Nasdaq
SIX SWISS exchange
Borsa Italiana
EuroNext Brusel
Copenhagen stock exchange
Canadian National Stock exchange
Stockholm Stock Exchange
oTC

Podielové listy Spravcovské spoloénosti alebo zahrani¢né
subjekty kolektivneho investovania
oTC
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